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贸 易
,

二
家概况

1
、

一般情况

国名: 阿拉伯叙利亚共和国 侣丫Rj AN

AR AB REpUB LIC )

国庆日: 4 月 17 日

与我建交日 : 1956 年8 月 ! 日

面积: 185 180 平方公里 《包括被以色

列占领的戈兰高地 ! 200 平方公里)

首都: 大马士革

自然地理 : 位于亚洲大陆西部
,

地中

海东岸
。

北靠土耳其
,

东南邻伊拉克
.

南连

约旦
.

西南与黎巴嫩
、

以色列接壤 西与塞

浦路斯隔海相望
。

海岸线长183 公里
。

沿海

和北部地区属亚热带地中海气候 南部地

区属热带沙漠气候
。

年最低温度O
’

C以下
.

最高气温达40
’

C左右
。

年平均降雨t 沿海

地区 1000毫米以上 南部地区仅 !00 毫米
.

两个重要的商业区 : 大马士革和阿勒

颇
。

大马士革是政府机构所在地
.

同时 相

当一部分私营工商业也集中在这里
。

阿勒

颇是叙利亚第二大城市
,

正成为叙主要的

私营工业中心 特别是纺织
、

食品工业
、

医

药
、

玻璃制品和五金工业比较集中
。

根据阿

勒颇工业协会的统计数字 这里有38 000 家

工业企业 其中一半以上是纺织企业 (叙利

亚三分之二的纺织企业集中在阿勒颇)
。

织
、

食品
、

皮革
、

化工
、

水泥
、

烟草等)

和水电工业 《发电
、

给水 )
,

没有形成系

统的工业体系
。

2
.

宏观经济
、

主要产业发展情况

(1) 宏观经济

叙利亚是个农业国 农业在其国民生

产总值中的比重占22%
,

在整个阿拉伯地

区叙以农业相对发达而著称
。

政府重视兴

修水利 改良土地 合理配置资源
。

叙主要

农作物
、

经济作物和畜牧产品都有大幅度

增长 加快了农业经济的发展
。

叙利亚工业基础相对薄弱
。

经济体制

为传统的计划经济
,

国营经济占主导地位
。

政府近年来发展经济的基本方针是: 大力

发展农业
、

石油等支柱产业 ;在坚持和鼓励

私营经济发展和确保政局稳定的情况下

稳妥
、

谨慎地推进包括金融领域和国有大

中型企业在内的经济改革
。

积极鼓励出口
.

简化进出口手续 部分调整汇率
。

提高私营

经济和公私合营企业在国民经济中的比例
。

(2) 主要产业发展情况

叙主要工业有采掘业 (石油
、

天然

气
、

磷酸盐
、

大理石等)
、

加工工业 (纺

3
、

市场结构和特点

叙利亚的经济在很大程度上还是计划

和指导性经济 国家对进出口贸易有特很

强的控制力
。

国营企业在其经济中占据重

要地位
.

叙很多领域如港口
、

交通
、

通信
、

石油
、

化工
、

医药等仍由其国营公司垄断或

控制
。

国营公司有政府在政策和资金上的

支持
.

占尽天时地利
。

尽管如此
,

由于体制

原因
,

叙大多数国营企业都面临着管理体

制落后
.

生产设备陈旧 工作效率低下
.

产

品库存积压的困境
。

近年来
,

叙政府为振兴

其经济
.

逐渐加强私营企业的作用
.

允许私

营企业进入一些曾仅限于国营企业的领域

如医药
、

交通等
。

现阶段 私营企业在叙工

业生产中所占的比例为37 % 左右
,

在加工

工业中占55%
.

在战略工业领域仅占3%
.

叙政府鼓励尽可能地利用本国资源
.

发展其民族工业
.

鼓励建立纺织工业
、

食

品工业 (主要是剩余农产品的加工 ) 和石

油化工工业
。

5o t 界机电经皿怕皿
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可以说在叙市场国营和私营企业各有

份额 均孺给予足够的重视
。

. }外助策途辉

4
、

风俗习惯

叙利亚是伊斯兰国家 有着独特的风

俗习惯
。

主要有: 待客习俗及见面的礼仪
,

到叙利亚人家中作客或到机关企业拜会或

参观
,

一般都先用苦咖啡招待客人
。

装咖啡

用的是专门的壶和小杯子 倒咖啡的人手

里仅拿4 至 5个杯子
。

如果客人多 则前边

人用后
.

后边的接着用
,

不再测洗
.

每次倒

的咖啡, 不多 仅有杯子的三分之一左右
.

客人喝过后如不再喝则要左右摇动杯子

否则主人还要往杯中续加咖啡
.

直到客人

摇动杯子为止
.

不过 随着时间的推移
,

这

一习惯已不那么严格
.

如不想再喝 摆手表

示也可
。

在叙利亚人中有见面握手
、

拥抱和

亲脸的习俗
.

同事和朋友们一般见面用握

手表示欢迎
。

对外宾
,

第一次见面
,

一般用

握手表示欢迎
.

如系第二次见面 则热烈拥

抱并亲脸 一般亲两次
.

先左后右 如两人

友情很深则为三次 (左
、

右
、

左)
.

男
、

女

间用握手表示欢迎
。

饮食一叙利亚人的主食是白面
、

玉

米和大米
.

将面粉发酵后制成的面饼是各

阶层人民喜欢的食品
.

在饮料方面
,

人们常

饮红茶
、

咖啡
。

叙利亚人的禁忌— 叙利亚社会中

的禁忌分两大类
.

一 是宗教方面的禁

忌
,

二是一般生活中的禁忌
。

叙 85 %的

人信奉伊斯兰教
。

不吃猪肉 不吃自然

死亡的动物或血液
,

认为这些是不洁之

物
。

同时
,

部分人还禁酒
,

不吃奇形怪

状的无鳞水产动物或不反自的陆产动

物
.

另一类是长期的生活习惯所致
。

如

在喝汤或其它热饮时 不许发出任何声

响
。

食物入 口不许复出
。

吃饭时
.

需用

右手抓食 不能用左手
。

1
、

对外贸易基本情况

对外贸易在叙国民经济中占有重要地

位
.

约占国民生产总值的20 %以上
。

叙1999年贸易进出口额为67
.

83 亿美

元
,

其中进口 38
.

86 亿美元
,

出口 28
.

97 亿

美元
。

国家对进口贸易实行许可证制度 鼓

励出口
,

限制进口
,

凡是国内生产能满足需

要的产品禁止进口
。

叙主要出口商品有: 石

油
、

棉花
、

磷酸盐
、

烟草
、

植物油
、

蔬菜
、

牲畜
、

羊毛
、

皮革
、

纺织品和部分轻工制品
。

叙主要进口商品有:机械
、

钢材
、

纺织原料
、

糖
、

化工原料
、

医药
、

文教用品等
。

出口的

主要国家是欧共体和阿拉伯国家
,

主要进

口伙伴也是欧共体国家
。

2
.

货物贸易的市场开放情况

对叙一般贸易主要分两部分
,

与私营

企业和与国营部门
.

很多叙利亚商人从事多年的国际贸易
,

经验较为丰富
,

而政府官员则不太愿意接

受国际惯例 较难打文道
。

商人一般会讲英

语或法语
,

一些政府官员则只会讲阿拉伯

语
。

不管是和政府机构
,

还是和私人公司谈

生意 都是旷日持久的
.

直到最后一分钟

叙利亚人还在讨价还价
.

所以
,

一定不要在

一开始就亮出底价
.

(1 ) 政府采购

政府部门按照 197 4年的 19 5 号法和

!980年的349 号法
.

通过复杂的招标程序

进行采购
。

采购部门必须在每天公布的
“

官

方招标信息
“

刊登招标信息(不少招标截止

日期不到45天)
。

许多国有公司喜欢进行易

货贸易 此外
,

还有一些不公平的习惯作

法
.

外国公司必须直接或通过已注册的叙

利亚代理投标
.

同时必须提交相当于报价

5%的投标保函
.

在信用证开出之前
.

公司

必须提交一份 , 0%的履约保函
。

目前
.

中

国银行向叙利亚商业银行开出保函的额度

为每年1000 万美元 循环使用
。

在保函额

度不够的情况下 则由中国银行开出保函
.

然后由欧美一流银行保兑或转开
。

叙利亚

商业银行要求所有保函都使用叙利亚的标

准格式
。

; 9B7 年后 大部分政府招标加入

了一个条款
.

规定如6个月之内未开出信用

证
.

投标人在未及时收到书面通知的情况

下
.

可自行撤标
.

但公司仍很难及时收回履

约保函的全部金额
。

所以
.

要想在叙利亚中

标
.

必须对有关规定和评标过程进行细致

地研究
.

而且最重要的是要有一个能力强
、

关系面广的代理
。

政府部门评标的方法就是
”

砍价
“ 。

财

务标开标后
.

投标人就会被邀请参加
“

砍价

会
“ .

政府采购部门会要求每个投标人降

价
。

这种会议往往变成公开的拍卖会 有时

初始报价最低的公司实际上并不能中标
。

《2) 代理

叙利亚要求在叙经营的外国公司在当

地有固定地址 但不要求必须在当地有代

理或分销商
。

如有代理
.

则代理协议必须在

经贸部注册
,

协议中注明佣金比率 协议必

须是长期的
。

一般小的叙利亚商人只是直

接从中国订货 而不是建立代理关系
,

因为

这种交易都是一次性的或少数几次
。

根据政府规定
,

国有公司不接受通过

未经注册的代理提交的标书
.

但很多叙利

亚商人都设法隐瞒代理协议
。

如果在合同

执行过程中
,

政府发现了代理协议
.

则代理

的佣金将被从合同金额中扣除
。

然后 政府

将按照 ! 美元 : 23 叙镑的汇率
,

而不是 1美

元 : 46 叙镑的邻国汇率支付代理的佣金
。

此

外
,

代理还必须交税
.

税后的佣金大约就只

剩下了2%
.

《3) 开设代表处 :

在叙利亚开设代表处
.

必须向经贸部

t 界视电经, . 口 5 ,
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提交申请及以下文件:

。
、

公司性质的证明文件
.

证明公司是

股份制公司
、

政府全资公司或合伙公司;

b
、

公司内部章程;

。
、

财务报表
,

注明公司资本;

d
、

商业注册文件:

e
、

公司决定在叙利亚设立代表处的决

策文件
,

以及该代表处与总公司隶属关系

的证明文件;

f
、

代表处代表的授权书 授权该代表

全权管理公司在叙利亚的财务及技术事务;

该代表可为任何国籍;

g
、

公司资产负债表
。

上述文件须经以下部门认证:

。
、

总公司所在国商会;

b
、

总公司所在国外交部;

c
、

叙利亚驻总公司所在国大使馆:

d
、

叙利亚外交部;

所有文件必须由叙利亚司法部认可的

译员译成阿拉伯文
。

(引 知识产权保护

叙利亚的法律制度承认包括知识产权

在内的所有权转让
,

这种转让并不困难
。

知

识产权法的执行和监督权属于供应和内贸

部的产权保护局
。

但法律的执行并不一贯
.

豁要公司自己监督市场
.

防止侵权行为
。

对专利和商标的法律保护
:

专利: 通常期限为巧年
.

条件是该项

发明在申请专利后两年内开始使用
。

商标: 注册期限可为10 年
,

第一个申

请人永远拥有注册的权力
。

方面都是落伍的
。

支票仅在很窄的范围内

使用
.

纸币和金属币占币类的63 %
,

这是

一个很高的比率
.

反映了银行业的落后
。

此外
.

叙是世界上仅存的几个还实行

固定多种汇率制度的国家之一
,

外汇管制较

严
.

这在很大程度上制约了其经济的发展
。

通常叙利亚私商有自有资金或自己贷

款进口
,

与私人公司签订的合同不受政府

干涉
。

跟单交易需由叙利亚商业银行开出

信用证
.

银行一般要求进口商用其自有的

外汇资金或出口换取的外汇进行支付
。

叙

商经常要求形式发票和提单上注明: “

自由

支付
“

或
’‘

180天远期
”

作为支付条件
。

这

样进口商就可使用自有资金预付
,

或通过

信用证支付
.

而后提单便可送叙商业银行
。

除非是信誉非常好的老客户
.

我出口公司

最好采用
”

预付款
“

或
“

不可撤销的保兑信

用证
“

作为支付方式
。

政府部门的采购合同中都规定出口商

开出10%的履约保函后才开出信用证
.

以

确保及时交货
、

货物无瑕疵
、

数t 质t 与

合同相符
。

品
.

但展览会结束后必须运出叙利亚 ;

e
、

来料加工 : 如果产品全部出口
.

则

生产厂家可免税进口原材料
.

(3) 特殊的进口规定:

叙利亚执行阿拉伯国家对以色列的贸

易禁运
,

禁止以色列产品进入叙利亚
。

除收

割机
、

汽车零部件
、

国际市场上公开交换的

产品 (大米
、

食糖
、

咖啡等)
、

冷藏柜和大

型建筑设备外 所有商品必须从原产地直

接进口
。

(4) 向叙出口所孺单据:

。
、

提单:

b
、

有效的进口许可证 :

。
、

商业发票一式三份
,

注明商品类型
、

价格
、

基本规格及支付方式
。

出口商还孺在

发票上注明 : 们)是否在叙利亚有代理
r

(2)

对以色列实行贸易禁运或类似文字;

d
、

装箱单一式三份;

“
、

原产地证明一式三份
。

所有单据均濡经原产国商会和叙利亚

驻原产国大使馆认证
。

. 关税计征创度

3
、

服务贸易的市场开放情况

总体说来
,

叙服务贸易市场
,

更确切

地说是金触市场是相当落后的
。

到目前为

止
,

叙还没有私人银行和证券交易所
。

商业

银行在诸如转帐服务
、

发行旅行支票
、

信用

卡以及与其它银行实行计算机联网操作等

4
、

对外贸易主要政策规定

(1 ) 允许进口零配件的商品

电视机
、

电冰箱
、

洗衣机
、

吸尘器
、

电

风扇
、

电熨斗
、

电吹风
、

自行车等
。

(2 ) 临时进口 :

叙利亚政府允许以下几种情况下的临

时进口 :

a
、

大型项目: 在叙利亚实施项目的外

国公司可以临时进口项目所藉的任何设备
.

但项目结束后必须再出口 ;

b
、

国际组织 : 可进口汽车 家具和必

要设施;

。
、

游客: 游客可用私人交通工具在国

内旅游;

d
、

商品展览会: 参展商可临时进口展

叙利亚对所有进口商品征收关税和统一

税
.

关税为累进制
,

根据政府视产品和必需

程度
.

从 1%到2以挑不等
。

食品和工业原

材料的关税较低
.

汽车等奢侈品的税率则为

15眺
一 25眺

.

统一税是对所有进口商品征

收的额外税种 其收入用于军队
、

学校和市

政建设
。

统一税由海关征收
.

税率为6 -

35%
。

叙利亚清关手续拖沓繁杂 费力耗时
.

部分进口商品的关税税率:

a
、

工厂设备: 税率 1 一
20 % ;

b
、

小型电子设备(收音机
、

录音机等):

税率30
一

50 % :

“
、

医疗设备: 税率 7% ;

d
、

计算机: 税率 15 %
。

5 2 t 娜倪电姐口. t
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. 投资环境

1
、

基础设施情况
:

近年来
.

叙继续在电力部门进行工程扩

建和新项目实施 该行业目前从业人员约3

万人
。

电力部门一个最重要的发展计划是在

叙
、

约
、

埃
、

伊拉克
、

土之间建立输变电互

联网络
.

叙正通过国际招标方式分别评估
、

实施上迷项目
。

叙目前拥有火电站五个
、

水

电站四个
、

天然气电站四个
,

发电站装机总

容t 约 58 亿千瓦
,

发电t 基本上满足豁求
.

但配电系统中存在的问题仍导致定期停电
。

目前城市
、

农村饮用水使用率分别

达96 %和 80 %
,

供水充足
,

夏季在几个

主要城市供水配给制现象较为普遍
.

下水

道系统管道总长度2100 0公里
,

叙还计划

在这几个主要城市周围建立服务设施良好

的工业区
。

叙利亚在石油
、

天然气和矿产资源领

域的勘探
、

开发
、

生产和地质测t 工作一

直未停
,

相继在不少地方取得了积极成

果
,

一些签约公司正根据计划展开工作
。

叙已探明石油储t 为25 亿桶
,

现叙年生产

能力为3 3 0 0 万

吨左右
。

天然气

的开发力度正在

加大 今后几年

将作为其重要的

经济支柱产业
。

各城市之间公路网络较发达
。

叙除建有大马士革国际机场外
,

还有

六个省级地方机场
,

最近又新扩建了阿勒

颇国际机场
。

叙海岸线全长约 , 83 公里
。

, 981 年叙

将海运代理全部收归国营海运代理公司垄

断经营
。

主要港口有拉塔基亚
、

塔尔图斯和

巴尼亚斯
.

在全国进出口贸易中发挥着重

要作用
。

近年来
.

叙逐渐扩建了机场和港

口
,

增添了先进仪器
、

新的远洋货轮和新型

设备 以满足日益增长的转口贸易需求
.

使

机场和港口更适应现代化要求
.

截止到1998 年底
,

叙全国共有邮局650

所
,

电报局 126 个 电话局 4450 个
。

电讯

条件正在改善
.

已能通过人造卫星
、

微波电

网
、

海底光纤电缆传送电话
.

叙卫星电视

台通过四颗人造卫星发送节目
,

援盖欧洲

和南
、

北美洲地区
。

全国电话装机总t 将

近 190 万门
,

普及率 10%
,

电话号码发放

约195万个 预计到200 2年叙利亚电话号

码发放将达到 400 万个
。

大马士革扩建了

30 00条国际线路; 阿勒颇新建了拥有600 0

条国际线路的程控台 目前全国有八十个

地区拥有直拨区号 国际长

途使用达800 0 万分钟
。

此夕卜

还有4 700 户电传用户
.

传呼

机市场容t 很小
.

估计手提

电话的发展也不会太快
.

我不适销
.

我从叙进口很少
,

双边贸易我长

期顺差
.

! 999 年双边贸易额20833 万美元

比上年增长 18
.

6%
.

其中我出口 20334 万美

元
.

进口49 9万美元
.

分别比上年增长16
.

8%

和237
.

9%
.

该年度的进口额创下了历史最

高记录
。

2侧X)年全年两国贸易额1740 7万美

元
,

比上年下降16
.

4%
,

其中我对叙利亚出

口 ! 7 398 万美元
,

进口仅g 万美元
.

同比分

别下降 14
.

4%和98
.

2%
。

自!96 3年以来
.

我向叙利亚政府提供

各类经济援助共近5亿元人民币
。

经双方共

同合作建成或在建的包括大马士革体育馆
、

哈马纱厂
、

德尔祖尔纺织厂
、

液化气等成套

项目近 20个
。

这些项目的建设促进了两国

经济技术合作关系的发展
,

增进了两国政

府和人民间的相互了解和友谊
。

我国企业开拓当地市场的成效
、

问题

及对策措施

. 廖边亘那碑状
2

、

交通及

通讯

叙利亚地

处欧
、

亚
、

非三

洲的枢纽地带
.

是中东一些国

家出入地中海的走廊
.

陆海空运输比较发

达
。

公路是叙国内运输的大动脉
。

叙境内

中叙两国贸易往来较早
,

1982年3月两国签订了
“

长期

贸易协定
‘

和佩消支付协定

议定书》
.

两国贸易自1983年

改为现汇贸易
,

我出口的主要

产品有! 机械设备
、

纺织品
、

轻工产品
、

五

金矿产
、

化工医药
、

食品等
.

由于叙商品对

1
、

成效

中叙建交后
.

双边的经贸关系有了较大

的发展 合作的领域也逐渐拓宽
。

尽管目前

叙经济发展缓慢
.

市场斋求不旺 对扩大我

对这个地区的出口有一定不利的影响 但另

一方面
,

叙市场萧条与疲软
、

购买力水平下

降决定了其进口商品的档次
.

即中
、

低档次

的商品更容易被市场和消费者接受 中国商

品规格和档次均较适合叙市场
.

加上中国公

司多年的经营和努力
.

某些商品已在叙市场

占有一席之地
.

有了一定基础
。

中国商品在

叙遍及各处
.

在叙较受欢迎的商品主要是机

电
、

小五金
、

轻工 (包装
、

礼品
、

文教用品

等)
、

食品
。

在商业城市阿勒颇
.

有一条专营

中国工具的
“

五金街
.

许多商家有着数十年

经营中国产品的历史
.

竞争异常激烈
。

中国

的家用电器中空调机在叙市场已有一定知名

度
.

如海尔
、

春兰空调 冰箱
、

洗衣机
、

彩

电由于叙进口政策限制
.

无法出口整机
。

t 界扭电级, . ‘ 53
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2
.

存在问题

(1) 商品质, 问题

在中叙贸易往来中
.

商品质t 问题是

较突出的问题
。

经商处常常投入很多的精

力解决双方公司的贸易纠纷
。

这些纠纷主

要表现在产品质t 差
,

与合同规格不符
,

包

装
、

短重问题也时有发生
.

中国公司的产品质t 问题在很大程

度上是价格的原因
。

叙商人迫于国内市场

的竞争压力
.

亦有追求高利润的心理
,

在文

易中拼命压价 有时同样的商品价格要比

国际市场低许多
。

在这种情况下
,

中国公司

出口的货品往往质t 等级较低
,

容易出现

问题
.

在经商处处理的贸易纠纷案例中
.

食

品
、

五金
、

文教用品
、

纺织
、

化工等各类产

品均有
.

由于质t 和价格的原因
,

一些传统

的中国商品正逐渐失去这个市场
,

被其他

国家的同类商品所代替
.

中国公司要进一

步开拓叙市场
.

产品质t 问题尤其应该引

起重视
.

(2 ) 宣传推销工作有待加强

改革开放以来
.

中国的工业制造水平

有了长足的发展 拥有了一大批质t 过硬

的名优产品
,

但由于对外宣传力度不够 中

国商品在叙市场还少有过硬的品牌和较高

的知名度
,

叙城市街道和新闻媒体服刊
、

杂志)中极少见到中国商品的广告
.

叙利亚

商人及政府部门官员对中国产品的认识只

停留在价格低廉的小商品上
,

对技术含t

较高的产品往往存有疑虑
。

}3) 削价竞争问题

由于中国对外经贸政策的调整
,

拥有

对外贸易和承包劳务经营权的公司越来越

多一些公司为了完成出口任务
,

只顾眼前

利益
,

竞相削价 扰乱了市场
。

削价竞争的

结果不仅是给叙利亚商人以可乘之机
,

而

且降低了商品的质t
,

败坏了中国商品的

形象
.

在叙还常常出现一个投标项目
.

有数

家中国公司参加竞标的现象
.

有时几家公

司使用的技术资料完全相同
.

.
)

进一步发展双边经贸关系的理议

1
、

适销对路的产品

叙工业基础薄弱 许多生产和生活用

品都豁进口
。

目前叙利亚对石油和天然气

勘探开采设备和管道
、

发电输电设备
、

电信

设备
、

棉纺设备
、

化工设备
、

灌溉和排水设

备
、

计算机和轻工机械
、

医疗设备
、

农业机

械等都有较多需求
。

此外 叙市场对轻工
、

小五金
、

文教用品也有需求
。

中国公司应积极扩大机电产品的出

口
,

为了做好机电产品的出口
.

器要对叙

利亚市场有一个全面的了解
.

所以应选

派专业技术人员对叙市场进行考察 根据

该国的需求和发展计划制定出口战略和

推销策略
。

此夕卜应跟踪招标信息
,

研究

有关法律法规
,

增强竞争能力 保证中标

效益
。

应加强与叙私营企业的合作
。

由于叙

加工工业的业主大都是自筹资金搞项目
.

因此项目规模有限
.

中国的小成套设备很

适合他们
。

通常是中国公司向他们出口设

备并负责安装
、

调试和技术指导
.

最容易做

的是5一30 万元的设备
,

如食品加工机械
、

饮料机械
、

包装机械
、

轻工业品机械和建筑

材料机械等
.

中国的一些生产线如纸杯
、

织

袜机
、

电脑绣花机
、

吹塑机
、

电池
、

纸箱
、

铅笔等已出口到叙利亚
。

注意遵守合同
,

做到货样相符 防止叙商寻

机索赔
.

此外 还要改进包装装演
,

装满力

求新颖美观
,

包装要符合长距离海上运输

要求
。

部分中国产品
.

内在质t 还可以
,

但

不注意包装
.

给人的第一感觉是低档货
。

同

时
.

还应配有印工精美的阿文说明书
.

以满

足不同层次用户的要求
。

2
、

提高产品竞争力

欧洲产品本身在质t 上优于我国产品

又占尽地缘优势
.

交货期较短
、

运费较低
.

因此要提高中国产品的竞争力
.

就必须提

高产品质t
。

机电产品出口还要特别注意

加强售后服务
,

解决好零配件供应
.

同时应

3
.

进一步增加贸易团组往来
.

鼓励中

国公司参加一些专业性展览
.

摘好贸易促

销活动
。

叙利亚比较有实力的商人几乎每年

都参加中国的广文会 所以中国公司在

叙进行促销活动最好避开4月和1。月
。

商

品促销的形式也可以多种多样
.

不一定

规模很大 也不一定以参加展览的形式
.

贸易小组来叙前
,

应先了解当地市场情

况
.

带对路的商品来推销 同时也可以要

求经商处介绍一些客户
.

如果能够结合

公司的业务 选择适当时间在出访推销

的同时参加当地对口的专业展览 就更

为理想
.

叙利亚每年除大马士革国际博览会

夕卜 还举办各种专业性展览
.

有一些是私

营机构组办的
。

比较有名的是sI M A工业

展
,

5月份举行
.

还有各种如建材
、

儿t 用

品
、

汽车
、

室内装饰
、

医疗器械及设备
、

卫

生洁具
、

食品加工等专业性展览
,

大都在

夏季举办
.

我国有关企业参展的展品应以

技术先进
、

档次高
、

质t 好
、

性能可靠的

产品为主
,

禁止劣质产品参展; 要派性业

务
、

会外语
、

守纪律
、

有工作热情的人员

参展
,

不要搞借机公费旅游: 要以宣传我

国改革开放成就
、

科技飞速发展为主
,

不

能搞成以出售展品为目的的
“

小商品店
“ 、

小杂货铺
‘ 。

此外我公司和企业应适当斥资在叙做

广告
.

宣传中国产品
。

(伊玫)
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