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经商指南
T he U n ite d A ra b E m ira tG S

因国际油价毅升 国家收入滋增

加之中索和京南亚地区吝国经济的复

苏和回增 2口00 年阿联酋国民经济的

各个部门在良好运行的基础上 得到

了全面协调的发展 经济形势和国家

建设呈现大好景象
。

20 0 0 年阿联酋经济增长指标 :

断 国内生产总值 :

达2 230 亿迪拉姆 (约合61 , 亿美元)
,

比1999 年增长 飞7% ;

感生产部门 :

创产值达 1262亿迪拉姆 (约合34 6亿

美元)
。

联邦政府成立 19 年以来 平均年增

长 12
.

3% ;

3
,

石油部门 :

产值达 856 亿迪拉姆 }约合2 35 亿美

元 ) 在 GOP增长中所占比率最大;

4
.

加工工业部门 :

产值达248 亿迪拉姆(约合68 亿美元)
.

石化工业在国家工业发展中起着重要作用
.

其产值最大
。

此外
,

还有化肥工业
、

制铝业
、

纺织业在工业产值中占很大比重;

6
.

贸易逆差 :

达355亿迪拉姆 《约合97 亿美元)
,

比

1999 年的 134 亿迪拉姆增加了近三倍
.

对外贸易在阿国民经济中占据重要地

位 阿政府十分重视这一经济部门的发展
。

国家经济运转不论是在投资方面 还是在

消费方面 国计民生所需的大部分物品都

依靠进口
。

2000 年石油出口和收益的增加
,

促进了进口商品的增加
,

加速国家经济建

设的步伐
.

因此 2000 年阿的进出口贸易和

转口贸易总量有很大增加;

‘

赛; 国家最终消费额:

提高到141 0 亿迪拉姆 (约合 386 亿美

元)
。

比1999年的1304亿迪拉姆增加7 106

亿迪拉姆
。

最终消费方式受经济和社会发展的影

响不断发生变化
。

阿政府为满足个人基本

服务方面的需要
,

提高国民的生活水准
.

大

力鼓励和支持服务业的发展
。

分析最终消

费组成表明
.

1999年 政府消费增加了352

亿迪拉姆 (约合96 亿美元}
,

体现了阿政府

为改善和提高国民生活水平所做的努力
。

1999 年个人消费增加了 952 亿迪拉姆 (约

合260 亿美元)
.

表明阿联酋公民已享有很

高的生活水准;

参 国家储备:

达 550 亿迪拉姆 (约合 151 亿美元)
,

1999年为344 亿迪拉姆 《约合94亿美元)
,

增加了206 亿迪拉姆;

努固定资产投资额:

2 00 0 年的固定资产投资总额增加到

530亿迪拉姆 (约合 14 5亿美元)
,

比 1999

年达258 亿迪拉姆 !约合7 ! 亿美元 {翻了

一番
。

为使国家的经济和社会保持健康
、

持

续的发展
。

2姗年阿政府的投资规模扩大

了一倍
.

所实施的工程项目被盖阿整个经

济和社会领域
.

这些固定资产的投资项目

主要是住宅
、

政府办公大楼
、

海港
、

机场
、

公路
、

学校
、

医院及其水
、

电供应
、

排水管

线等附属设施建设工程
.

另外
,

因20以〕年

政府的投资资金 一些因前几年经济滑坡

停建
、

缓建的工程项目
.

又重新上马
,

开始

启动;

40 世界机电经田伯息
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侧
.

笼个人收入 :

达6刀万迪拉姆《约合1
.

8 55万美元!

国民生活水平已达到了世界先进国家的程

度;

晦 生产服务部门:

实现产值达699 亿迪拉姆 (约合! 92 亿

美元}
,

联邦政府成立 19 年以来
,

平均年增

长 15
.

3% :

。
璐 运输

、

仓储
、

通讯 :

这三大最具发展潜力的部门
,

2000 年

的产值达 151 亿迪拉姆 《约合引 亿美元)
.

其中港口
、

通讯
、

服务三项的收益增长在这

三大部门收益的增长中起主导作用
.

生产

服务部门已成为对阿总体经济运行具有很

大影响力的部门:

,惫 房地产行业 :

产值达! 79 亿迪拉姆(约合49 亿美元)
。

2000 年阿房地产业在政府和私营部门

都投入大t 资金的情况下
.

也得到了很大

发展
。

尽管私营部门在该行业中发挥着重

要的作用 但政府的投资仍大于私营的投

资
。

现在阿联酋各酋长国高楼大厦不断拔

地而起
.

居民住宅一片连着一片
.

住房建设

规模逐年扩大
,

满足了日益增长的人口住

房需要 :

梅 公共服务业 :

产值达268 亿迪拉姆(约合73 亿美元)
。

由于阿政府重视国民的整体素质和生活水

平的提高
,

对卫生
、

教育
、

文化
、

治安和社

会保障等领域不断地加大投入
‘

使阿2000
年的公共服务事业得到了进一步的发展

.

19 年来公共服务业平均每年以17
.

4%的速

度增长
.

可再生资源
,

总有枯竭的一天
,

所以20 年

前该国政府就很有远见地制定了可持续发

展的经济转型国策
.

以现有的石油收益来

建立起具有国际性的经济贸易区
。

经过多

年的努力加上特殊的地理环境
、

政治因素

和其优越的投资政策 阿目前的经济筱盖

面已经包括了所有中东地区
、

俄罗斯独联

体南部
、

东欧
、

南欧
、

北非
、

南亚次大陆以

及东南亚部分地区等29 个国家和地区
,

涉

及达!3 一 15 亿人口的目标市场
,

每年的进

出口贸易额达8印亿美元
.

进口为350 亿美

元 其中45 %为机电产品
.

并且随着实力

的强大
.

贸易范围和触角已伸及世界各地
。

但据资料显示我国去年与阿联酋的国际贸

易仅为几亿美元
.

我国企业在该国市场有

极其广大的开拓空间
.

是我开拓中东市场

乃至周边29 个国家和地区的机遇
。

该国经贸与国际惯例接轨
,

长期奉行

自由化经济政策 对本国和外商投资项目

的产品均无关税
.

食品
、

建材和药品均免关

税
.

其他综合税率 (含关税》4% ; 外汇汇

率极其稳定
.

无外汇管制
.

外汇可以自由进

出
、

自由兑换
.

此外由于阿拉伯国家间的协

议 目前阿联酋与其他阿拉伯国家间的货

物进出口是互免关税的
。

迪拜政府在发展

加工业方面更有紧迫感
,

提出在4年内投资

11 亿美元的计划
,

争取在海湾六国统一关

税前建立自己的工业墓地
.

今年阿联酋还

计划投资2亿美元
.

在迪拜利用互联网建立

电子商贸自由区
.

鉴于阿联酋的稳定环境
、

优越的鼓励

政策和独特的地理环境
、

发达的交通通讯
.

使得几乎世界各大公司和跨国集团均在那

里设有机构
,

以较低的成本开拓和占领上

面述及的区域市场
.

阿联酋因产油而发达富裕 但除石油

外几乎所有的生存物资和国家经济运作资

料都要从国外进口 考虑到石油毕竟是不

阿政府在加紧完善非石油经济基础的

同时正在有计划
、

有步骤地推行私有化进

程
.

为私营企业和个人参与国家建设创造

一切必有条件
。

国家通过提供更优惠的政

策和广阔的发展空间
,

积极扶持私营企业

的发展
。

自19 99年以来 相继出台了一些

相关的法规和举措: 如批准实施证券法
,

以

规范证券交易市场
。

迪拜和阿布扎比两个

证券文易所开业后
,

运营情况良好
.

上市公

司共达20家; 成立
“

保险和商品局
“ .

以监

管全国的金融市场 : 建立自由区 《迪拜的

“

因特网城
“

和
“

媒体城
’‘

): 扩建现有的工

业园
、

自由区
.

提供各领域的开发项目; 扩

大涵盖各酋长国的0F 「一SE 丁项目 (补偿投

资工程项目); 增加工业银行的资金; 扶持

网络经济
、

加快信息化步伐;使用信息技术

和电子商务提高政府和企业的管理水平;

加速私有化进程等
。

与此同时 阿政府还修

订了《公司法》
,

增加了外企占股份额
.

放

宽一些经营范围; 还采取了一些措施
.

提高

政府管理的透明度
.

简化工商管理手续
、

降

低对企业的收费标准
.

免除工业和制造业

项目的注册税等; 向海湾国家公民提供参

与房地产经营
、

从事综合贸易和股票交易

等各方面的国民待遇
。

这些积极有效的政

策
.

不仅叭截 昔态 的

的发展包

和宽松l

境
,

还月

激了阿各

经 济部

门的快

速发

展
。

近

几 年来

阿政府1

的私有仕

t 界机电经留. t 4 1
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得很大进展
,

获得了很好的成效
.

政府将原

统一投入资金 统一建立和管理的部分国

营项目已纳入私有化计划之中
,

将逐步开

放
,

逐项实施
.

阿联酋通讯公司是一家公私
‘

一
’

‘

企业
.

是阿

期实行私有

化项目的成

功典范
。

该公司政

府 入 股

60% 私人

受40%
,

在
一

, 二 , 几线服务方面

有良好的业绩
.

经济效益逐年提高
.

第二个

成功的领域是水
、

电部门的私有化
r

阿各酋

长国都建立了中央水电局和各区
、

市水电

局 其业务运作完全实现了企业化管理
。

阿

两个证券交易所的建立 不仅将进一步活

跃阿的国家经济
.

而且还为政府和私营两

个部门间开展合资合作提供了广阔的天地
.

随粉股市行情看好
.

将会有更多的上市公

司
,

也将会有更多的企业和个人资金投入

证券市场
.

在阿政府完成国家大部分经济

基础建设之后
.

阿私营部门在经济结构组

成中将占主导地位
.

深水港 与世界各港口都有通航
.

港口有

102个大型货船泊位和大型的集装箱码头及

散货码头
.

港口设施先进
.

自由区设有独立的管理局
,

对阿联酋

和迪拜酋长国负责 管理局的管理层均具

有外国名校的高学历证书
.

管理水平相当

高并遵循国际惯例管理自由区
,

并有阿拉

伯语和英语双语服务
。

区内建有标准办公

楼
、

厂房
、

仓库
、

员工宿舍以及相关的市场

及娱乐设施 一般办公楼规格可供 20 家企

业办公 企业还可租地自建厂房等设施
。

国

家对自由区有极其优惠的政策 享有可兴

办 100 %的外商独资企业 ; 免除公司税 15

年 到期后可再延期 15年: 免除公司及个

人所得税; 企业资本和利润可以全部自由

汇往国外等
.

最新统计资料显示
.

区内目前

已有、550家注册企业
,

几乎涵盖了世界各

大公司和跨国集团
.

其中中国就有20 家企

业在此建立加工企业 据悉广东有一家箱

包企业在此设厂 有员工 10(叉)人左右
。

沙法自由区和哈姆里亚自由区位于沙

迩境内
,

分别建于 ! 994 年和1995 年
.

其中

沙法自由区距迪拜国际机场仅巧公

里 目前已注册企业有

家左右: 哈姆里亚自由【

紧邻沙法自由区
.

距沙

迪展览中心仅6 公里
。

这些自由区一般都提

供24 21
、

时的港口搬运
、

清关和劳务服务等
.

服注

极尽完善
。

旅游中心
.

迪拜政府面对石油资源减少 收益下

降的严峻形势 早已制定了发展多元化经

济的战略
,

不断加大对工业项目的投资;鼓

励和扶持私营企业参与和投资制造业
.

继

续完善投资环境
.

制定更优恋的政策
,

吸引

国内外投资者
,

逐步减少对石油工业的依

赖
.

取得了巨大的经济建设成果
.

最近
.

迪

拜政府又公布了宏伟的经济发展规划
,

以

加快非石油工业的发展
.

迪拜计划在四年

内投入 11 亿美元的资金
.

争取在海湾六国

实施统一关税协议之前 建成自己的工业

基地; 扩建贾贝勒
·

阿里工业区: 提高区内

炼铝厂的生产规模和生产能力 《中东最大

的铝厂): 扩建迪拜国际机场
、

拉希德和贾

贝勒
·

阿里港 使其现代化程度和业务运行

能力更适应经济快速发展的需要
.

为促进国家经济结构的转型 阿联酋

已建成有11 个主要的加工贸易保税区
.

在

当地称为自由区
,

尚在建设的还有3个
,

目

前发展较快和较好的自由区有迪拜的贾贝

勒
·

阿里自由区
.

沙迪的沙法《沙迪国际机

场》自由区和哈姆里亚自由区
。

目前最大
、

建设最好的自由区为贾贝

勒
·

阿里自由区
.

位于迪拜
-

一 阿布扎比

高速公路边上
,

距迪拜20 多公里
.

现已发

展到占地约 1印平方公里
,

且在继续扩大
。

该自由区本身就拥有一个坡海建成的大型

4 2 t 界帆电妞口. t

迪拜酋长国是阿联酋第二大酋长国
。

近20 年来 凭借丰厚的石油收入
,

经济得

到了全面飞速的发展
.

现在已发展成为中

东地区的商贸中心
、

转口中心
、

金融中心和

2姗年
.

迪拜政府为加快信息化和电

子商务的发展
.

加大对信息通讯技术的投

资和引进
.

出台了一些重大举措
.

主要实施

项目如下 :

. 开始兴建
“

迪拜因特网城
“ .

该

已迪拜政府发展网络经济

的主体工程
.

1999 年宜布

建设计划后
.

已完成可行

性研究
、

规划和相关法

规的制定等前期准备工

作
.

在网城内要实施的

二程有: “

因特网大学
“ 、

件开发中心
“ 、 ’

网络通讯

中心
“ 、 “

电子商务自由区
“ 、 “

电子产

品工业园
“ 、 “

电脑配件组装厂
“

等
.

到2。刀

年底 网城的基础设施建设将基本完成
.

据

报道
. “

迪拜因特网城
“

建成后
.

将有诸如

微软
、

西门子
、

IBM等3的家世界著名的信

息技术公司进驻
.

前来供职的高级管理人

员将达 3()叉)名
.
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臻将投资8亿美元建一座
“

迪拜媒体

城
“ 。

该城建成后
.

将成为阿联酋乃至中东

地区唯一的
“

新闻媒体自由区
“ ,

立法规定
,

在不违反法律和社会规范
、

民族和宗教戒

律的情况下
,

给予新闻从业者
”

绝对的新闻

自由
’‘ 。

据报道
,

正在规划建设中的媒体城

8 5%的办公面积已被世界各国知名新闻机

构预订
。

氛 兴建
“

迪拜港湾
“ 。

拟人工开凿一

条海水渠; 自港湾沿海水渠将迪拜西部建

成一个
“

新城区
“ .

人工海水渠长8 公里
、

宽300 米
、

深4

米
.

这条海水渠建成后将进一步改善迪拜

的自然环境
.

使迪拜城的风光更美丽
.

临渠

的出海口外将建起一个集娱乐
、

观光
、

购物

和旅游为一体的迷人港湾
。

沿海水渠两岸

将以高级别墅区等不同风格的建筑构筑出

一个现代化的生活区
。

西城的生活区将容

纳 10 万人居住和生活
。

迪拜政府这些宏伟

计划实现后
,

迪拜将成为一个现代化
、

信息

化的世界性城市
。

并准拜政府还将实施一项鼓励生育和

欢迎外籍人来工作的新政策
。

到201 5年
,

计

划用 15 年的时间使迪拜酋长国的人口由现

在的88万人增加到200 万人 ; 将迪拜市区

面积由现在的 !88 万平方公里扩大一倍
。

阿联酋市场开放 除以色列产品外
,

各

国产品都能进入
.

迪拜是联合酋长国的经

济贸易中心 与世界的主要经贸往来集中

于此
,

素有自由贸易和旅游中心的美誉; 沙

迩紧邻迪拜
.

其经济形式与迪拜极其相似
,

现正形成阿联酋的工业与加工中心
。

当地

市场的贸易方式主要包括批发与零售
、

分

销与配货
、

加工与转口等几大类
。

批发及零售市场
.

市场相对集中 迪

拜和沙迩各有3个大的市场
,

各类零售商品

市场分类比较清晰且紧邻
.

主要有家电
、

汽

配
、

建材及建工机械
、

服装
、

电脑
、

五金及

工业小商品
、

家具
、

黄金珠宝市场等
。

这类

市场主要针对的是本地客户
、

小客户
、

近邻

国客户以及游客 由于客户来源不同
.

种族

不同
,

因此散客不少
,

市场比较旺盛
,

疲软

时机几乎没有
.

其他还包括百货商店和大

型商场
,

主要针对的是直接消费者
,

大型超

级市场极少
。

分销与配销市场
.

这类商家在市内均

设展示室
.

面对的主要是专业客户和批发

商 不对市面开放
,

缓冲仓库一般设在沙

逝
、

迪拜城市周边 (郊区)附近
.

每一个大

分销商拥有 1 家以上的大牌企业产品作主

销产品 其他再从各地部分产品中寻找缺

口系列产品进行坟平配套补齐
。

加工与转口市场
.

这类厂商主要集中

在自由区中 也有工厂或仓库与办事处分

离 办事处设在市内商业区内 面对的是各

地的专业客户和批发商
。

这类厂商主要是

利用当地的便宜劳务
、

税收优愈政策
、

当地

良好的营销网络
、

优越的转口贸易环境和

当地政府的鼓励措施
.

当地营销方式以现货为主看样成文
.

分销与配货和加工与转口贸易商一般都设

有展示室和缓冲仓库
,

已成为商家的一般

配套设施
。

缓冲仓库一般设在城市周边 (郊

区) 和自由区内
.

各种规格的标准仓库都

有
,

占地约2加
一 5以洲)平方米 自由区内

多为国有
.

城市周边多为私有
,

作为转口或

配货用 (即时周转用)
.

费用一般很低
.

每

年费用约为 1仪兀0 美元 / 5(拟)平方米
,

仓

库隔热好 非常安全
。

由于独特的经济地理

环境和经济运作方式
.

使得该国成为现货

贸易和配货集散地
-

一 对内本地销售
.

对

外则转口上述29 个国家和地区等 因此当

地的配货贸易和货物集散地比之一般意义

的单纯转口。 , 今 。

更为广泛
。

就部分

商品而言
,

白色家电:

7 5 % 为日

本货
.

2 5宪

为欧美韩乡

黑色家电 9·
_ r _

.

本货
.

5%为欧美韩货; 小家电: 90%为日

本
、

欧美货; 服装: 85 %为中国货 !5%

为世界名牌和印巴传统服装; 小商品及日

用百货: 90 %为中国以及中国台湾
、

东南

亚地区商品 10%为欧美货
。

中小型机电

产品如机床
、

注塑机
、

减速电机
、

小型柴油

发电机
、

工业缝纫机等比较专业的工业基

础设备市场
.

货物不多 但销路很好
,

本地

销售主要是为加工贸易配套
.

其他则成为

转口货物
。

当地商品和价格走向高档和低

档两个极端
.

欧美货物多为比较高档
,

东南

亚货物比较低档
.

市场中中低至中高档商

品相当少
.

我国的产品几乎见不到 因此我

国的机电产品正好弥补这一空档
。

该国没有什么标准
.

以看样订货 (买

货!为主
,

但其有关电气等标准基本延用西

方标准
.

如果我国的企业已获得国际上相

关国家的标准认证 进入该市场是没有多

大问题
.

但考虑到该国是著名的市场货物

集散地
,

我国企业销往该地的产品需有一

定的兼容性和通用性
,

以符合其销往周边

国家和地区的要求
.

如家电产品电源需为

220 / 240V 一 50 / 6渊 z 或 110V / 220 -

50 / 60H z 等
。

在世界贸易中分为三大流派
.

阿拉伯

人的经营手法比较特别
,

当地商家经营的

商业利润很高
.

普遍为50%
一 8喘

.

甚至

. 异棍电妞. . . 4吕
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更高
。

如果我国企业寄希望于当地客户采

购我们的货物
,

那阿拉伯人会不厌其烦的

压价收购 我们企业的利润则会相当低
。

倘

若我国的企业在当地设点经营 将该地作

为配货基地或是中转基地
r

进行加工贸易

和转口贸易
,

则企业的利润就会相得益彰

获得丰厚的回报
。

就当地市场划分而言
.

金融业多为本

地人和跨国集团所垄断 珠宝金饰市场多

为阿拉伯人所垄断
.

宾馆酒店多为菲律宾

外劳所垄断
,

小商品市场多为印巴外劳所

垄断
.

建筑市场多为士耳其及印巴外劳所

垄断
,

因此在进入市场时我们摇要深入研

究对策
。

还有藉要注意的是
.

如果你曾出入过

以色列
.

将会受到阿联酋禁止入境的限制

因此我国的企业在开拓阿联这一中东市场

时需要认真对待
。

中国和阿联酋经贸关系

的发展

中国与阿联酋自50 年代就开始了民间

贸易往来
。

自1984 年两国正式建交以来
.

在

两国政府和式商界的共同努力下
.

双边贸

易有了较大发展
.

! 9 8 9 年双边贸易额达

2 85 亿美元
,

进入 90 年代
.

双边贸易进一

步发展
,

19 98 年双边贸易额达14
.

5亿美元
,

阿联酋成为我在西亚非洲地区出口最多的

国家
。

ZIX心年
,

据中国海关统计
.

中阿贸

易总额达到 24
.

9亿美元
,

其中我向阿出口

20
.

8亿美元
,

我自阿进口 4
.

1亿美元
.

比上

年分别增长52
.

7%
、

44%和119
.

6%
.

我向

阿出口的主要商品是纺织品
、

轻工业品
、

土

畜产品
、

机电产品等 我从阿进口的主要商

品是铝
、

石油及石化产品等
。

其中我对阿出

口机电产品 8
.

5 亿美元
.

比 ! 9 9 9 年增长

36
.

6%
。

目前两国政府已经签订了经济
、

贸易

和技术合作协定
,

投资保护协定和避免双

重征税协定
.

两国于 1984 年成立经贸混委

会
,

现已召开了三届会议
.

另和阿联酋的互利合作始于 198 2 年
.

截至 2姗年底 我在阿累计签订承包劳务

合同 13 92份
,

合同总额4件亿美元
,

共完

成营业额 2
.

9 亿美元
。

目前 我 11 家国际

公司在阿开展承包劳务业务
,

其中8家公司

在阿设立了办事机构
.

他们是中国航空技

术总公司
、

中国港湾建设总公司
、

中国建筑

工程总公司
、

中国土木工程总公司
、

中国冶

金技术总公司
、

中国成套设备进出口总公

司
、

天津国际经济技术合作公司
、

江苏国际

经济技术合作公司
。

另对阿投资取得了积极的进展
。

中国

近年来在阿开办了一些独资
、

合资企业
.

主

要在轻工领域
.

截至 20( 幻年 g月
.

经外经

贸部批准或在外经贸部备案在阿设立的境

外企业64 家
,

双方协议投资总额3253万美

元 其中中方协议投资2520
.

8 万美元
。

2以X) 年
,

来阿联酋参加各酋长国举办

的各类展览会的中国参展商很多 各行业

的公司和企业超过了6的家
。

仅参加
‘

迪拜

春
、

秋国际博览会
“

的中国公司就达2印多

家
.

同时2咖年4 月中国出口商品基地建

设总公司下属的基荣国际有限公司在沙迪

独资设立的建筑面积达 5(众)平方米的
“

中

国机电产品展览中心
“

开业
。

目前该中心已

经成功地举办了3届中国机电产品展览
,

近

300 家中国企业成功地展示了自己的产品
.

这其中包括国内名牌企业
,

如海尔
、

澳柯

玛
、

春兰
、

康佳
、

厦华生产的家用电器
,

一

汽
、

徐工等企业生产的大
、

中型货车
、

工程

机械
、

机床
、

石油机械等
.

来自33 个国家

和地区的几万名专业客商参观了展览会
.

各种贸易
、

项目意向等成文金额超过了3亿

美元 特别是 2以叉)年
“

秋交会
‘’

参展企业

的成交率达到82
.

28 %
.

在当地及周边国家

产生了很大的影响
.

中国机电产品展览中

心已经成为展示中国机电产品整体形象的

一个重要窗口
.

对加强中阿友好合作关系
,

扩大双边经贸往来都将发挥积极作用
.

阿联酋地处海湾产油国的中心
,

在地

区经济中具有重要的影响
,

是中东市场的

集散地
。

阿联酋有丰宫的石油资源
.

而中国

商品品种多 质t 好
,

适合阿联酋市场
.

中

国与阿联酋两国经济具有互补性 双方都

有进一步发展两国经贸关系的共同愿望
.

因此我国企业在该国市场有极其广大的开

拓空间
,

同时阿也为我开拓中东市场乃至

周边国家和地区提供了机遇
。

因此近两年来
.

国内再次掀起
”

阿联

酋热
“ ,

来阿开拓市场和寻求发展的民营企

业
、

个体经营者越来越多
.

目前在阿的中国

公司共有350 多家
.

其中3印 多家为私企
.

主要从事批发或零售等商业活动
。

2姗年

来迪拜从业的中国人增加了25%
。

在迪拜
、

沙迎和阿治受三个酋长国的中国商人最多

分别有中国个体商人开设的
“

中国鞋城
“

(迪拜)
、 ‘

中国大地国际贸易商城
‘

(沙迩 )
、

中国商品销售中心
“

(阿治曼)
。

44 t 界机电经贾. 忍
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在阿联酋经商

须注意的问题

自! 998年我国政府提出推动我企业开

展境外带料加工装配业务以来
,

不少省市

的企业家们纷纷来阿就在迪拜兴办带料加

工装配业的可能性进行实地考察
,

研究投

资环境和拟兴办项目的可能性 其中有的

项目由于调查研究较充分
,

情况较清楚
,

项

目确定后
,

很快建成投产: 有的项目已落

实 正准备兴建; 有些项目还在研究中
.

其

实在阿兴建工业过程中确实会存在一些困

难和问题
.

这从阿工业家的介绍中便可了

解一二
。

1
.

阿市场小
.

竞争激烈

阿人口少
.

仅 26 0 多万人
,

国内市场

小
。

兴办工业
.

市场销售是大问题
.

阿外籍

人口多 来自不同国籍的居民伯 上 匕 ‘ 门

的四分之三
。

这些不同国籍的l

于国籍不同 风俗习惯和经济l

产品的档次规格
、

质t 和品朋

相同 又各自形成不同的小市i

税低
.

对各国商品开放
,

无任恒

市场竞争十分激烈 价格低

此 阿工业面临粉困难的抉择

或者牺牲产品质t 以便低

价销誉产品; 或者维护产品

质, 牺牲工厂的利润 但

这两种方式效果都欠佳 不少工厂因之停

产
。

2
.

产品对邻国出口困难

尽管大多数工业项目进行可行性研究

时都把GCC 《海湾合作委员会) 各国市场

纳入其产品销售范围 但工厂投产后产品

出口到海湾邻国都碰到困难
。

一方面由于

阿联酋同海湾各国的生产结构相似
.

产品

大同小异: 另一方面主要是一些邻国采取

措施限制阿产品从边境海关进入
。

3
.

与GC C六国生产结构相似

由于经济资源大体相同
.

GCC六国的

工业结构极其相似 基础工业几乎都包括

石化
、

水泥
、

化肥
、

炼铝和钢铁五种工业
,

而且中小加工业也很近似
.

六国间商品互

补性较差
.

尽管GCC六国为促进相互间贸

易发展做了很大努力
,

签订了经贸协定
.

规

定原产地为GCC一个成员国的产品免税进

入其他成员国
.

但是由于一些人为的消极

措施
.

限制了彼此间一些相似工业品的进

入
,

相互间贸易发展缓慢
.

4
.

缺少对工业的保护

与世界上大多数国家不同
,

阿工业得

不到国家的必要保护
.

阿市场对来自世界

各国的产品都开放
,

只征4%的进口税
,

而

且对很多工业品还免征关税
.

阿政府对外

国商品既无配额制一说 也不实行对等原

则
。

既不采取诸如数t 限制《出口配额)
.

传

实施严格的规格
、

质t 标准
、

卫生条件
、

环

保条件
、

国内工业补贴 (直接补贴
、

免税
、

信贷便利) 等间接的工业保护措施
。

5
.

阿政府对工业部门缺少必要的支持

和其他经济部门一样
.

阿工业部门享

受免征所得税
。

但是免征所得税对民族工

业和外资工厂一视同仁
,

毫无差别
。

这使外

资工厂实际上处于比民族工业更有利的竞

争地位
.

特别是在产品出口到国外市场时
.

更是如此
。

除此之夕卜 阿工业实际上得不到任何

形式上的直接支持
。

购买燃料享受不到鼓

励性价格
,

支付同普通消费者相同的价格;

在政府招标和采购中也享受不到民族工业

优惠的待遇
。

6
.

工业劳动力基础薄弱

劳动力缺乏是阿兴建工业的主要弱点
。

由于阿本国公民少 }仅约60 万)
.

受过中等

和大学教育的毕业生宁愿到政府机关任职

或从事自由职业
.

也不愿到工厂工作
.

阿本

国工业管理人才和技术人才都十分缺乏
.

在工厂工作的人员很少
.

据统计
.

在工业部

门工作的本国公民仅占阿工业劳动力总数

的2%
。

为解决工业劳动力不足
.

阿大多数工

厂都宁愿招聘外国劳务 这样解决问题快
.

但招聘外籍劳务也存在劳务培训
、

不安心

工作
、

谋求更好职业的问题
,

此外还有劳务
.

资历高
.

劳务工资

融资能力高
.

但

好办工业面临的最

大问题
。

因为:( 1)

阿工业银行不能

满足所有工业项

目的融资需求
.

而向商业银行触

资 丹支付 11男

性娜扭. .

⋯
45
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一 !4%的利息
,

这是威胁工业利润的高水

平利率
.

尽管如此 商业银行对提供工业项

目贷款还有很大的保留
.

因为工业项目贷

款时间长
.

工厂投产之前很难得到预期回

报; (2 )当工业项目申请贷款时
,

银行往往

要求投资者提供各种各样的保证
。

这些保

证对银行收回贷款固然是必要的
,

但使投

资者却很难办到 致使一些高效益的工业

项目得不到资金而被迫放弃; !3) 尽管阿国

内储蓄和投资比例高 但工业项目并未从

中得到预期的好处
.

因为投资者宁愿把资

金投向效益好利润高的商业或服务业 而

不愿投向工业项目; 《4) 融资问题不但影响

到工业生产性项目而且也影响到工业产品

的出口
.

8
.

工业产品成本商

阿生活水平高
、

租金高
、

工人费用高
.

生产规模有限 不少工厂开工不足
.

设备维

修费用高
.

零备件依靠进口 维修设备的专

家也要从国外聘请
.

仓储费用高 因当地缺

少生产原料
,

为保证生产的连续性
.

工厂要

储存大t 进口原料 需租仓库;并且由于长

年大部分时间气温高
、

湿度

还必器租有空

l控温的仓库
。

仓租高
,

提

高了生产成

本 : 增加了

产品费用
,

削弱了产品

的竞争能力
。

9
.

工业投

资费用不断增加

这种现象在自由区最明显
,

例如电费
,

不过五年时间 每度电的价格从 ro 菲尔斯

《注 : 1迪拉姆=1 00 菲尔斯
.

1美元
二 3

.

6 71

迪拉姆) 增至 20 菲尔斯
,

增长了一倍
。

这

使很多按每度电10 菲尔斯论证项目效益的

工厂碰到了困难
,

特别是对消费电t 大的

4 0 t 如杭电经口. ‘

工业更是如此
。

从而促使一些外商投资者

转向其他地区投资
。

这种现象是危险的 因

为世界上大多数国家都在建设自由区
.

争

相向外商投资者提供优惠
,

以增加竞争力
。

, 。
.

除石油
、

天然气和石化产品

外
.

初级原料几乎完全依靠进口
,

供

应不稳定
。

, 1
.

缺乏信息系统
.

统计数字与

信息相矛盾
。

不少工厂抱怨缺乏信息
。

不同方面发

布的工业统计数字相互矛盾
。

没有工业信

息库能为工业投资者提供信息
.

阿缺少从事工业可行性研究的专业咨

询机构
,

绝大多数中小型工业项目靠审计

机构做项目可行性研究
。

采用信用证支付出口收汇一般都是比

较安全的
。

问题是当市场滞销
、

商品库存积

压
、

销售困难
、

价格趋跌时一些商人凭粉与

一些银行的良好关系
,

串通一气 银行在收

到出口商的货运单证后
.

压普不付款
,

让进

口商从货运单证中寻找与信用证条款规定

的不符点
,

只要找到一点小小的毛病
,

便大

做文章 并以此为由拒绝付款提货
.

进而胁

迫出口公司降价
.

此类情况时有发生
.

阿联酋是一个油
、

气资源十分丰富的

国家 人均国民收入高
.

外汇充足
。

资本

可以自由出入
.

货币可以自由进出并可自

由兑换
。

在阿开业的银行资本一般较充裕
.

信誉较好
。

经由阿银行开出的信用证
,

只

要装运单证与信用证条款相符
.

一般都能

J颐利收汇
.

但是也存在着一些无信誉的客

户与银行串通 拒付货款的问题
.

下面是

我国驻迪拜总领馆经商室对这些问题的总

结
,

应该引起我国企业的充分重视
。

(一) 阿商行拍货橄的种种手法

在阿经营进出口贸易的商人中
.

大部

分为印度商人
。

一般说守约
、

守信按时付

款的是大多数 但是也有不少不履约不守

信
.

拒绝提货
、

拒付货款
.

开空头支票
、

逃

帐赖帐的不法商人
.

在迪拜的一些不法商人行骗外国公司

货款的手法五花八门
.

行骗范围有一些是

信用证支付业务 但大部分是在迪拜的中

资公司做放帐生意采用中远期支票的业务
。

现举例如下:

(1) 一些不法商人凭借肴和我在迪拜

公司的多年文往
、

相互信任的业务关系
.

当

其生意陷入困境
、

财政拮据
,

走投无路时孤

注一掷
。

利用我公司讲文情
、

凭老关系
、

老

经验
、

老印象
、

答惕性差 不深入调查就肯

向其轻易放帐的机会
,

开出空头支票
,

大行

欺骗
.

自杀或逃走赖帐 我公司被骗走的货

款大都属于这一类
。

(2) 一些不法商人利用新来迪拜开公

司或临时来迪拜推销商品的中资公司初来

乍到
、

人生地疏
,

既无客户关系
.

又缺销售

渠道 忙于开展业务
,

急于销售商品的机会

行骗
。

他们往往接受较高的价格
,

但货款支

付上则要求先付10 %或 20%现款提走货

物 其余90 %或80 %货款以30 天或60 天

远期支票付款
。

我公司到期兑付时才发现

是空头支票
,

而不法商人则已逃走夭夭
.

无

从追索了
。

(3 ) 还有一些阿拉伯不法商人 采

取放长线钓大鱼的手法
.

先想方设法接近

公司负责人 整天一块儿混 并不惜施以小

惠 免费使用汽车
、

请吃饭
。

经过相当一段

时间交往
,

取得公司负责人的完全信任
.

再

谈做生意
.

一开口就要订购一或二个集装

箱
.

支付上要求先付10%或20 %现款提货
.

其余货款两个月后再付
.

结果货物提走后

直运叙利亚或黎巴嫩便一去不复返
。




