
针对因 电子数据传

输不畅导致相关部门无

提货数据
,

无纸通关尚

未 完 全实 施 到 位 的情

况
,

建议加快检验检疫

等相关部 门与海关电子

数据的联网进程
,

不断

完善系统
,

并在电子付

税
、

电子验核监管证件

等条件完备后
,

最终使

所有企业和所有商品都

实现无纸通关
。

3
.

衬来
、

进料加

工 采用整体核梢方法
目前来

、

进料加工

贸易核销采 用逐笔核销

的办法
,

手续复杂
。

建

议 采 用 整 体 核 销 的 办

法
,

简化手续
,

以便扩

大加工贸易类业务
。

(三 》清理收费项

目
,

完普配套机制

1
.

推行收费改革
,

清理有 关

项 目

建议在全国推广深圳经验
,

改

革
“

三检
”

收费
。

1 9 9 5年
,

国务院

批准在深圳 口岸对
“

三检
”

收费办

法进行改革
,

下发 了一系列专门的

收费规定
,

体现了划清范围
、

减少

交叉
、

取 消重复
、

禁止非法的精

神
,

取得了 良好的效果
。

这一做法

值得在全国其他 口岸参照推行
。

建议对与通关有关的收费项 目

进行清理
,

其中符合国家规定的合

理收费项目予 以保 留
,

重复的收费

环节予 以归并
、

整合
,

不合理的收

费标准予以调整
,

假借名义搭车收

费和只收费不服务的项目必须取消
,

例如疏港费属上海地方性收费
,

国

内其 他港 口 均 不收取
,

应予 以取

消
;

理货费则应按 自愿原则办理
,

禁止强制性服务收费
。

2
.

强化货主协会功 能

货主协会代表外贸企业
,

承担

与货代协会
、

港 口
、

码头等的谈判

如何在非
O PPo rt u n itie s to be

自在北京
、

河南一些媒体上

发表了 《
“

走出去
”

又是一片

天》
、

《非洲充满商机》
、

《河

南企 业 走进非 洲觅 商机 》
、

《
“

走出去
”

—
强国富民的伟

大发展战略》等文章后
.

收到许

多读者的电话
,

现就许多读者关

心的问题
,

写出以下几点供参

考
:

中非经济贸易互补性

利于贸易发展

协商职能
。

建议通过强化货主协会

的职能
,

提高外贸企业在贸易通关

中的地位
,

维护货主利益
。

3
.

对货代行业进行综合治理

建议 由货代协会通过各种渠道

(包括在网站上设立专栏 ) 定期公

布各收费项 目的流程和行业指导性

价格标准
,

提高透明度
,

以此减少

货代 虚开 收费项 目或增加 收费标

准
。

物价
、

工商
、

外经贸委
、

税务

等部门要各司其职
,

加强对货代企

业的监督管理
,

加大处罚力度
。

商务部已于 2 00 4年 1月对货代市

场进行适 度放 开
,

允许 自然 人参

股
,

但公司法人必须占大股
,

据悉

下半年将对三 资企业放开货 代市

场
。

建议进一步解放思想
,

降低准

入 门槛
,

开放 货代市场
,

使
“

二

代
” 、 “

三代
”

获得经营资格
,

将

其纳入合法渠道予以规范
,

使之为

建设国 际航运中心服务
。

巴

中非经济贸易有互补性
。

中国

产品价廉物美
,

特别适合非洲普通

老百姓的需要
,

得到 了非洲人民的

普遍喜爱
。

非洲是我国开拓市场多

元化的重点地区之一
,

近年来 中非

贸易发展迅速
,

去年首次超过 10例乙

美 元
。

我们主要 的贸易 伙伴 是南

非
、

埃及
、

尼 日利亚
、

苏丹
、

安哥

拉
、

阿尔及利亚
、

赤道几内亚
、

科

特迪瓦
、

摩洛哥等国
。

经过多年积

极开拓
,

中国产品尤其是轻工纺织

品在非洲 已随处可见
。

在一些非洲

国家
,

如南非
、

埃及
、

肯尼亚等国
,

中国产品 已经家喻户晓
,

当地人甚

至 已经认识一些中国 品牌
。

在南部

非洲
,

通过南非的辐射
,

中国产品

已进人南部非洲十几个国家
。

不过

像南非这样的 国家
,

占其零售行业

70 %的是连锁店
,

经营中高档产品
,

这些产品仍然被欧美等国垄断
,

中

国产品进入连锁店的还不多
。

而在

埃及
,

越来越多的中国 人来到这里

6 0 中 国经即
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半月油

洲市场寻找商机
S o u g ht in A fri c a

田勇利

做贸易
,

他们通过参加开罗或亚历

山大的展览
、

展销会
,

或通过 自己

或埃及人的贸易公司
,

将中国产品

介绍到埃及市场
,

再辐射到周边 国

家
。

在 东部非 洲共 同市场
,

乌干

达
、

坦桑尼亚和肯尼亚中国商品比

比皆是
,

但机会仍然不少
。

很多人

在几乎所有国家组织或参加了展览

展销会
,

或开起 了公司
,

或开了商

店
,

做起 了贸易
。

中国商品对中西

非出 口增长很快
,

在加纳
、

贝宁
、

尼 日利亚
、

喀麦隆
、

加蓬等国家都

有中国人的身影
。

我们开拓非洲市

场也有许多不 利因素
: 1

.

语言 不

通
,

非洲大部分国家官方语言为英

语和法语
,

民间多使用本地语言
。

2
.

歌个别非洲国家政治形势不太稳

定
。

3
.

路途遥远
,

运输成本较高
。

4
,

个别非洲国家制度不太健全
,

商

业信誉度不高
。

非洲工业化需求利于投资理厂

越来越多外国商品的涌入
,

特

别是中国大量价廉物美产品的进人
,

对非洲国家市场多少产生了一些冲

击
,

因此非洲有些国家对夕卜国商人在

他们国家做贸易显得不太愿意
。

这无

形中加大了中国人在这些国家发展的

难度
。

北部非洲的摩洛哥
、

突尼斯和

阿尔及利亚
,

南部非洲的南非
、

博茨

瓦纳
、

纳米比亚和安哥拉
,

都相应采

取了一些控制措施
。

于是
,

非洲国家

希望中国企业去他们国家直接投资
,

以便为他们带来他们迫切需要的技术

设备和管理
,

帮助他们实现工业化
,

同时解决各国政府均为之头痛的失业

问题
。

非洲工业化的梦想由来 已久
,

许多非洲国家总是期望改变单一经

济结构的命运
,

不愿意成为世界廉

价原料的供应地
。

非洲各国政府多

多少少都曾经尝试过实施进 口替代

战略
,

即通过发展本国工业
,

生产

有关产品
,

以减少该产品的进 口
。

然而
,

从非洲的实际情况看
,

这一

计划一 时很难 实现
。

而通常情 况

下
,

除非贸易壁垒难以逾越
,

外国

人都 希望从 贸易着手 开拓非 洲市

场
,

以减少进人风险
,

同时快速赢

利
。

价廉物美的产品大量流入
,

一

方面满足了非洲市场对优质低价产

品的需求
,

使非洲人能以更少的钱

买到更多更好的东西
,

同时也可能

摄影/高德明
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对非洲国家本国的工业产生冲击
。

为了避免这种冲击
,

非洲国家一方

面采取投资鼓励政策
,

促进投资
,

另一方面也采取 了一系列的关税和

非关税措施限制进 口
。

比较典型的

例子是安哥拉
,

安哥拉历时 27 年的

内战结束后
,

百业待兴
,

市场商品

短缺
,

机会颇多
,

但 中国公司在其

驻华使馆办理安哥拉的签证手续却

很难
,

已经去安哥拉的 中国 人
,

也

在签证延期
、

工作证
、

居留证
、

公

司注册等方面面临很大困难
,

究其

原因
,

主要是安哥拉采取了防范措

施
,

控制外国人的进入
,

尤其是外

国贸易商人的进入
。

安哥拉人称
,

他们总结了南非的经验教训
,

采取

严密措施来做到这一点
。

非洲 国家工业化的愿望
,

有利

于 中国企 业去他们 国 家投资
、

建

厂
,

中国政府也鼓励企业走 出去与

非洲国 家开展广 泛的经济技术 合

作
。

这是对过去单纯赠款
,

援外方

式的变革
,

可以把中国与非洲广大

国家的友好关系建立在更加坚实
、

稳定的经济基础上
。

在非洲如何寻找机遇

有些人认为非洲已经没有机会

了
,

实际情况不是这样
。

非洲是唯

一尚待开发的大市场
。

据统计
,

非

洲每年进出 口 贸易总额为 3 0 0 0 亿美

元
,

估计每年将以 3% 的速度递增
,

可见非洲市场潜力之 巨大
。

非洲国

家在经济上与中 国互补性强
,

多数

国家工业化水平低
,

工业产成品价

格高
,

产业与技术梯度低于中国
,

是中国产品
、

设备
、

技术
、

资本转

移的最 佳地 区
,

可望取得 丰厚 回

报
。

中非之间贸易潜力 巨大
,

非洲

的贸易机会是很多的
,

非洲机会来

自于 中国与非洲经济的互补
,

即在

资源上
、

工业上
、

贸易上
、

市场上

互补
。

因此
,

我们不断看到很多中

国企业
,

尤其是经营机构灵活的私

营 企业
,

在 非洲取得 了一 定的成

功
。

他们在非洲或经营商店
,

或从

事进 口贸易
,

或兼而有之
,

从国内

组织货柜到有关国家批发或零售
。

虽然竞争越来越激烈
,

价格越来越

低
,

利润相对减少
,

但比起国 内
,

利润还是很可观的
。

非洲许多 国家没有工业和加工

业
,

更没有重工业
。

工业品
、

日用

品
、

办公用品都靠进 口
,

非洲各国

又都 没有进 口 限制
,

实行 自由贸

易
,

只要纳税缴费就可 以进 口
。

如

果把中国重工业和工业的半成品
,

零配件
,

散件
,

原料出 口到非洲进

行深加工
、

组装生产
,

会取得更丰

厚 回报
。

所以
,

非洲 不是没生意

做
,

关键看你能不能选好国家
,

选

好产品
,

而要做到这一点
,

最好的

办法是到非洲实地考察
,

选个国家

蹲点l一 2个月
,

切实了解一下在这个

国家到底什么产品自己做起来有优

势
,

通过道听途说了解某种产品在

非洲某国的市场往往是靠不住的
。

值得一提的是
,

大多数非洲国

家医疗卫生事业落后
,

缺医少药
,

药物的市场很大
,

特别 是治疗疟疾

的药物
。

疟疾是热带和亚热带地区
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物是目前全球所有抗疟疾药物 中

最 优秀的药 品
,

其原料产 自国

内
,

且自供充足
,

价格便宜
,

整

体成本低
,

利润丰厚
,

有 良好的

经济效益和社会效益
。

非洲医药市场也有一些不利

因素
,

例如非洲国家多实行政府

管理的医疗制度
,

常用欧美 药

品
,

管理法规不健全
。

这为中非

药品贸易的具体运作带来一定的

困难
,

尚需我 国进一步掌握 国

情
、

民情与市场信息
,

制订灵活

而有效的产销方案
,

才能使中国

医药 在国 际贸易 中 占有优势地

位
。

洲经营时能吃苦耐劳
,

顽强创业
。

他们或走街串巷
,

积极推销
;

或批

发零售
,

建立网络
;

或抓住机遇参

加展览
,

或开店设点向周边辐射
。

正是这些努力
,

使中国很多产品在

非洲已经变得家喻户 晓
。

虽然 印 巴

人
、

黎 巴嫩人也经营中国产品
,

但

中国工厂如果在非洲设点
,

直接销

售
,

还是很有优势的
。

用好国家的扶持政策

在非洲经曹的经验和诀窍

危害人类的第二大疾病
,

全球疟疾

患者病死人数超过 30 0万
,

其中非洲

国家疟疾患者病死率为7 0 %以上
。

抗

疟疾药物的市场很大
,

非洲每年需

要近20 例乙美元进 口抗疟疾药物
,

才

能满足病人需要
。

据许多疟疾地区

反映
,

由于滥用抗疟药而导致广泛

抗药性
,

哇宁 的疗效正在逐 渐下

降
。

青篙素类药物经多方试验
,

证

明其疗效确切
,

作用迅速
,

无毒副

作用
、

安全可靠
。

青篙素药物是我

国研制的
,

得到世界认可并进人国

际药典的
、

我国第一个以一类新药

制剂出 口的化学药品
。

青篙素类药

许多非 洲 国家 因为 工业 落

后
,

各类药品和生活必需品几乎

全靠进口
,

且大部分商品在市场

上都很贵
。

非洲商人在做贸易时

往往订量小
、

品种多
、

要货急
,

且是看货购买
,

或赊货代销
。

非

洲人喜欢看货购买
,

他们不愿意

开信用证
,

而是一手交钱
,

一手

交货
。

因 此
,

只有 针对这种 情
况

,

采取灵活的经营
,

才能做好

非洲贸易
。

在这方面
,

浙江商人

的做法 比较值得借鉴
,

他们先是

对非洲大体有一个简单的了解
,

确

定去哪个国家
,

然后便立即去有关

国家考察
,

如市场可以
,

马上组织

货源
,

发货柜
。

一 些非洲 国家 的商人 资金 不

多
,

实力有限
,

在贸易交往 中难以

接受用信用证方式付款
。

为有利于

生意成交
,

若对方是资信较好的客
户

,

可采用付款交单 (D / P ) 预付

定金25 %的支付方式
.

在当地设立贸

易公司
,

建立保税仓库
,

实行现货

现卖
、

货款两清的方式
,

既符合当

地商业习惯
,

也可免去 自 己因货款

收不回而烦恼
。

同时
,

中国人在非

我企业可获得中 国政府给予建

厂投资的中
、

长期贷款
、

流动资金

贷款
;

可获得中国政府的贷款贴息

补助
;

设备
、

零配
、

原材料可享受

中国政府给予的 出 口退税待遇
。

为

支持中小企业开拓国 际市场
,

原对

外贸易经济合作部下发了 《中小企

业国际市场开拓资金管理办法实施

细则 》
。

我 企业可 获得 赴非 洲考

察
、

投标
、

参加展销会
、

培训等所

需资金的补助款
.

还可获得技术质

量认证
,

环境达标认定所需资金的

补助款
。

国家机关出 台了境外加工贸易

政策
,

其中有资金鼓励政策
:

1
.

从中央外贸发展基金中安排

专项资金用 于扶持境外带料加工装

配项目
。

2
.

对境外开展带料加工装配业

务的企业可从援外优惠贷款
、

合资

合作项目基金中得到资金支持
。

3
.

为鼓励扩大生产规模
,

允许

境外带料加工装配企业将获利后 5年

内所获利润充实本金
。

4
.

银行对境外带料加工装配出

口的设备
、

技术
、

零配件
、

原材料

所需资金优先提供出 口信贷
。

5
.

从事带料加工装配项 目企业

申请批准的周转外汇贷款
,

银行按

正常的贷款执行
,

由中央外贸发展

基金对出口企业贴息 2 个百分点
。
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